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Jak se odlisit od konkurence?

Kazda spole€nost se musi rozhodnout, v jakém
sméru chce byt nejlepsi - v ¢em se bude odliSovat
od svych konkurentl, v ¢em bude jeji hlavni pfidana
hodnota.
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Mit nejlepsi produkt

Toto zaméreni pro vyrobni podniky znamena byt
technologickym leadrem, investovat do vyvoje a
vyzkumu. Jako pfiklad |ze uvést SONY.
Nevyhodou je, Zze konkurenti rychle nabidnou
srovnatelny, ale levngjsi produkt.

Excelovat v realizaci

Vhodna strategie pro spolecnosti, kde je pfesné
vymezen rozsah podnikani, ktery se v ¢ase téméf
neméni. Typickym pfikladem jsou pfepravni firmy.

Nabizet presné to, co zakaznik
pozaduje

Zacileni na co nejlepSi poznani potfeb zakaznikl a
nabidku pfesné odpovidajiciho produktu nebo sluzby
je vhodné ve vSech ostatnich pfipadech a je jedinou
moznosti, jak se uspésné odliSit od konkurence.

Jaka je Vase strategie?

Zhodnotte si VaSi spole€nost podle nize
uvedenych otazek. Pocet kladnych odpovédi pro
jednotliva zaméreni si mizete promitnout do grafu.

TIP: nesnazte se byt nejlepsi ve vSech smérech

Co je podle Vas nejdlileZitéjsi? zakaznik realizace produkty
Cemu se vénuje Vas web? potfebam zakaznikl siuEbam produktim
Cemu se vénuje Va5 intemi zpravodaj? novym zakaznik(im zZlepSovani procesl novym produktim
DokaZete vyjmenovat? 10 nejvétiich zakaznik( klitové procesy 5 hlavnich produkti
Co nabizite? individualni feSeni dokonalé sluZby produkty

Mate zpracovan? mkg plan popis procesl produktovou strategii
Vyhodnocujete? potencidl a ziskovost zakazniki provozni naklady Ziskovost produktl
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